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一、报告简介

华经情报网发布的《2019-2025年中国家电下乡行业市场运营现状及投资规划研究建议报告
》涵盖行业最新数据，市场热点，政策规划，竞争情报，市场前景预测，投资策略等内容。
更辅以大量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展态势、市场商机动向、正确制定企
业竞争战略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布的权
威数据，以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从宏观
到微观等多个角度进行市场调研分析。

官网地址：https://www.huaon.com//detail/416252.html

报告价格：电子版: 9000元    纸介版：9000元    电子和纸介版: 9200元

订购电话: 400-700-0142 010-80392465

电子邮箱: kf@huaon.com

联 系 人: 刘老师

特别说明：本PDF目录为计算机程序生成，格式美观性可能有欠缺；实际报告排版规则、美
观。
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二、报告目录及图表目录

家电下乡政策是积极扩大内需的重要举措，是财政和贸易政策的创新突破。主要内容是，顺
应农民消费升级的新趋势，运用财政、贸易政策，引导和组织工商联手，开发、生产适合农
村消费特点、性能可靠、质量保证、物美价廉的家电产品，并提供满足农民需求的流通和售
后服务；对农民购买纳入补贴范围的家电产品给予一定比例(13%)的财政补贴，以激活农民
购买能力，扩大农村消费，促进内需和外需协调发展。
家电股从2011年下半年开始走弱，走势明显弱于大盘，在这种情况下，家电企业要求延续
政策刺激的呼声非常高，而前述商务部部长的表态可以说是对家电企业呼声的一个积极回应
。
所以，家电企业在面对刺激政策时必须保持清醒的头脑，有所为有所不为，保持企业的有序
发展才是王道。
新形势下，全国范围内推广家电下乡对于扩大内需、保持经济平稳较快增长具有重要意义，
这是贯彻落实党中央、国务院加强和改善宏观调控决策部署、实施积极财政政策的重要举措
。
本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数据
库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市场
调研数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据主
要来自于各类市场监测数据库。
 
报告目录：
 
第1章 ：中国家电下乡市场调研及后家电下乡时代运营策略分析报告
1.1家电下乡政策背景及内容解读
1.1.1家电下乡政策出台的背景
1.1.2家电下乡政策内容解读
（1）家电下乡政策的主要内容
1）家电下乡政策指导思想及主要政策文件
2）家电下乡政策的创新之处
3）全面推广家电下乡政策的发展历程
4）家电下乡政策的持续时间
5）家电下乡产品类型、标识及价格限制
（2）全国推广家电下乡的意义
1）有利于拉动农村消费
2）有利于促进行业发展
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3）有利于改善民生
4）有利于落实节 能减排
5）有利于完善农村生产和流通服务体系
1.1.3后家电下乡时代家电补贴政策分析
（1）节 能家电补贴政策解析
（2）后家电下乡时代其他家电补贴方式的猜想
1.2家电下乡市场销售及竞争情况
1.2.1家电下乡销售情况调研
（1）2011-2018年家电下乡销售情况
1）2011-2018年家电下乡销量情况
2）2011-2018年家电下乡销售额情况
3）2011-2018年家电下乡销售均价变化
（2）2018年家电下乡销售情况监测
1）2018年家电下乡销量情况监测
2）2018年家电下乡销售额情况监测
3）2018年家电下乡销售均价变化监测
1.2.2家电下乡竞争格局调研
（1）家电下乡销售额产品分布情况
（2）家电下乡销售额区域分布情况
（3）家电下乡销售额企业分布情况
1.2.3家电下乡项目中标情况
（1）2018年全国家电下乡产品(洗衣机)项目中标情况
1）中标企业
2）中标产品型号
3）中标产品均价
4）中标区域
（2）2018年全国家电下乡产品(空调)项目中标情况
1）中标企业
2）中标产品型号
3）中标产品均价
4）中标区域
（3）2018年全国家电下乡产品(电冰箱)项目中标情况
1）中标企业
2）中标产品型号
3）中标产品均价
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4）中标区域
（4）2018年全国家电下乡产品(彩电)项目中标情况
1）中标企业
2）中标产品型号
3）中标产品均价
4）中标区域
（5）2018年全国家电下乡产品(热水器)项目中标情况
1）中标企业
2）中标产品型号
3）中标产品均价
4）中标区域
1.3家电下乡政策结束影响分析
1.3.1三省一市家电下乡政策退出影响分析
（1）三省一市家电下乡的历史销售情况
（2）三省一市家电下乡政策退出影响分析
1.3.2家电下乡政策完全退出影响分析
（1）对家电行业的影响分析
（2）对不同类型家电企业的影响分析
（3）对农村家电消费市场的影响分析
1.4家电行业发展现状及趋势分析
1.4.1家电行业发展概况
（1）家电行业整体发展现状
（2）家电行业整体发展趋势
1.4.2空调行业发展现状及趋势分析
（1）空调行业产销情况
（2）空调行业竞争格局
（3）空调行业需求预测
（4）空调行业发展趋势
1.4.3冰箱行业发展现状及趋势分析
（1）冰箱行业产销情况
（2）冰箱行业竞争格局
（3）冰箱行业需求预测
（4）冰箱行业发展趋势
1.4.4洗衣机行业发展现状及趋势分析
（1）洗衣机行业产销情况
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（2）洗衣机行业竞争格局
（3）洗衣机行业需求预测
（4）洗衣机行业发展趋势
1.4.5电视行业发展现状及趋势分析
（1）电视行业产销情况
（2）电视行业竞争格局
（3）电视行业需求预测
（4）电视行业发展趋势
1.4.6小家电行业发展现状及趋势分析
（1）小家电行业产销情况
（2）小家电行业竞争格局
（3）小家电行业需求预测
（4）小家电行业发展趋势
1.5农村家电市场发展潜力分析
1.5.1农村家电消费现状分析
（1）农村居民家用电器消费支出情况
（2）农村居民家电保有情况
1.5.2农村家电市场驱动因素
（1）庞大的农村人口基数
（2）农村居民收入稳步提升
（3）农村消费市场逐步启动
（4）农村交通条件进一步改善
（5）新一轮农村电网改造升级启动
1）首次农村电网改造对农村家电消费的影响分析
2）新一轮农村电网改造升级对家电消费的影响预判
1.5.3农村家电消费潜力分析
（1）城乡居民家电保有情况对比
（2）农村家电消费市场潜力预测
1.5.4农村家电市场对家电企业的重要意义
（1）家电行业消费市场的构成及各细分市场的发展
（2）农村家电市场的开拓对行业增长的积极意义
（3）农村家电市场的开拓对家电企业的重要战略意义
1.5.5不同地区农村家电消费潜力分析
（1）东部地区农村家电消费潜力分析
（2）中部地区农村家电消费潜力分析
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（3）西部地区农村家电消费潜力分析
（4）东北地区农村家电消费潜力分析
1.6后家电下乡时代农村家电市场拓展策略
1.6.1后家电下乡时代农村家电市场产品策略
（1）农村家电设计需求分析
1）农村地域环境差异对农村家电设计的需求
1、农村地域性差异
2、农村总体生活环境差异
2）农民生活方式差异对农村家电设计的需求
1、农村的慢节 奏生活
2、农村的大空间生活
3、农村家庭成员的构成
4、特殊的空巢现象
3）农村消费心理差异对农村家电设计的需求
1、农民的心理特点
2、农民的消费心理
（2）农村家电市场产品策略
1）产品功能设计要符合农村市场需求
2）产品质量要有保证
3）产品包装要改善
4）注重定制生产
5）加强售后服务
1.6.2后家电下乡时代农村家电市场价格策略
（1）农村家电消费价格特征
1）农村消费者关注质量甚于价格
2）农村消费者心理承受价位超预期
（2）农村家电市场的价格策略
1）注意渗透定价策略的运用
2）合理运用折扣定价策略
1.6.3后家电下乡时代农村家电市场渠道策略
（1）农村家电销售渠道的现状
（2）农村家电销售渠道基本模式
1）专业连锁销售渠道
2）生产厂家自建销售渠道
3）批发零售销售渠道
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（3）农村家电市场的渠道策略
1）资源整合策略
2）区域突破策略
3）渠道创新策略
（4）海尔农村家电市场渠道建设案例分析
1）海尔农村家电市场的网格化建设模式
2）海尔网格化建设模式推广的可行性分析
3）海尔网格化建设模式的推广
1.6.4后家电下乡时代农村家电市场营销策略
（1）广告策略
（2）人员推销策略
（3）营业推广策略
（4）公共关系策略
1.7大型家电企业农村市场开拓案例分析
1.7.1广东美的电器股份有限公司
（1）企业发展简况分析      
（2）企业经营情况分析
（3）企业经营优劣势分析
1.7.2珠海格力电器股份有限公司
（1）企业发展简况分析      
（2）企业经营情况分析
（3）企业经营优劣势分析
1.7.3青岛海尔股份有限公司
（1）企业发展简况分析      
（2）企业经营情况分析
（3）企业经营优劣势分析
1.7.4无锡小天鹅股份有限公司
（1）企业发展简况分析      
（2）企业经营情况分析
（3）企业经营优劣势分析
1.7.5合肥荣事达三洋电器股份有限公司
（1）企业发展简况分析      
（2）企业经营情况分析
（3）企业经营优劣势分析
1.8中小家电企业农村市场决胜策略分析
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1.8.1市场选取策略
（1）精耕农村市场
（2）向城郊市场拓展
1.8.2产品开发策略
（1）开发实用型产品
（2）对产品提档升级
1.8.3市场维护及拓展策略
（1）加强营销渠道建设
（2）加强售后服务水平(AK HT)
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